Vergabeunterlagen zum Verhandlungsverfahren

»Los 1: Konsolidierung und Implementierung der HR Core-Prozesse in einer
hybriden SAP SuccessFactors- und H4S4-Losung”

Anlage B6 - Verhandlungsthemen

(ggf. vom Bieter einzureichen)



Name des Bieters/der Bietergemeinschaft:

Vergabeunterlagen zum Verhandlungsverfahren AOK HR-IT-Master
»,Los 1: Konsolidierung und Implementierung der HR Core-Prozesse in einer hybriden
SAP SuccessFactors- und H4S4-L6sung”
Anlage BO: Verhandlungsthemen

Erklarung zu Verhandlungsthemen

Hinweis der Vergabestelle: Bitte sehen Sie zum Verhandlungsbedarf die Hinweise in Ziffer 4.7 der Hinweise zur Angebotserstellung.

1. Verhandlungsbedarf Vertrag

1

2

3

4

Verhandlungspunkt

(mit Angabe der betroffenen
Anforderung unter Bezug-
nahme auf die jeweilige Zif-
fer im Vertrag)

Erlauterung des mit dem Verhand-
lungsvorschlag angestrebten Ziels

Inhalt der angestrebten Regelung im Vertrag / in der Vertrags-
anlage (Formulierungsvorschlag)

Auswirkungen auf die
im Preisblatt angebote-
nen Preise
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Vergabeunterlagen zum Verhandlungsverfahren AOK HR-IT-Master
»,Los 1: Konsolidierung und Implementierung der HR Core-Prozesse in einer hybriden
SAP SuccessFactors- und H4S4-L6sung”
Anlage BO: Verhandlungsthemen

(ftir weitere Verhandlungspunkte bitte ergdnzende Blétter verwenden, Nummerierung fortfiihren)

2. Verhandlungsbedarf Leistungsbeschreibung

1

2

3

4

Verhandlungspunkt

(mit Angabe der betroffenen An-
forderung unter Bezugnahme auf
die jeweilige Ziffer in der Leis-
tungsbeschreibung)

Erlduterung des mit dem Verhand-
lungsvorschlag angestrebten Ziels

Inhalt der angestrebten Regelung in der Leistungsbeschrei-
bung (Formulierungsvorschlag)

Auswirkungen auf die
im Preisblatt angebo-
tenen Preise
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Vergabeunterlagen zum Verhandlungsverfahren AOK HR-IT-Master
»,Los 1: Konsolidierung und Implementierung der HR Core-Prozesse in einer hybriden
SAP SuccessFactors- und H4S4-L6sung”
Anlage BO: Verhandlungsthemen

(fiir weitere Verhandlungspunkte bitte ergédnzende Blatter verwenden, Nummerierung fortfiihren)

3. Verhandlungsbedarf Preisblatt
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